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LA PERSUASION HOMERICA
PRECURSORA DE LA RETORICA

Maria Esther Conejo Aréstegui

ABSTRACT

The homeric eloguence, composed around the V|1th century B.C., already presents essen-
tial elements of rhetoric, such as the division of speech into several specific parts, the use of
resources such as pattios, ethos enthymeme, and others, These elements sill not appear as

such until the appearance of the Sopliestic Movement, in the first manuals and treatises ou

rhetoric at the end of the V1 century B.C.

En los Poemas Homéricos, que constituyeron la
@ma de una poesfa oral que se habfa cantado en
&recia por generaciones, se halla reflejada, ademds
@& 12 vida y costumbres de los aqueos, una de las
&aracteristicas mds sobresalientes del hombre grie-
@0 antiguo: su inagotable aficidn por los discursos,
os debates, y, en general, por la expresién oral.
Ewiste amplia evidencia en la sociedad griega anti-
= de esta predileccién por lo oral, en el sistema y
@macedimientos judiciales, en el sistema politico,
#m kzs transacciones civiles (1). En la literatura grie-
¥ 5= nota alin mds debido a sy florecimiento oral
mucho tiempo antes de ser fijada por la escritura;
o la poesia épica, como |a lirica o la elegiaca,
Seeron compuestas para ser escuchadas por una auy-
iiencia (2).

Un elemento muy importante, comén a todas
les formas de expresion oral arriba mencionadas,
sl como a las que se desarrollaron posteriormente
@mmo la tragedia, la comedia, el didlogo filoséfico,
¥ constituye la persuasién. La oratoria persuasiva,
también figuré en forma prominente en la antigua
saciedad helénica, por largo tiempo antes de cons-
Miwirse en retérica, previa compilacién de las reglas

e arte.
" Basindose en |a premisa de que “el arte o cien-
@a de cualquier disciplina es formulada —casi siem-
- pre— inductivamente, de un estudio de la prictica
- Wadicional de esa disciplina” (3), este estudio pre-
- Bemde demostrar que la persuasién —que es el fin
wmmordial de la oratoria— estaba ya presente en la
Me=ratura antigua griega, en particular en los Poe-
m&s Homéricos, La premisa, que se cumple en ar-

!
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tes verbales como la gramdtica, la I6gica, la poéti-
Ca, también se cumple en la retérica,

Se espera que por medio del andlisis de discur-
sos claves de La /liada, la persuasién Homérica se
revelard por si sola, como la sélida base sobre la
que descansa toda la edificacién de la retérica cl4-
sica que florecié en la primera mitad del siglo V
antes de Cristo.

Tanto en La Ilfada como en La Odlisea hay in-
numerables situaciones que requieren la interven-
cién oral de los personajes: toda clase de asambleas
de dioses y de hombres, reuniones de Jos jefes,
arengas a las tropas, encuentros verbales en el cam-
po de batalla y toda clase de conversaciones bajo la
forma de pequefos discursos; la gran mayoria de
estas intervenciones constituyen tentativas de per-
suadir o influir en la voluntad de un interlocutor o
una audiencia. La retérica es

“el arte prictico por medio del cual se aprende a manipu-
lar todos los recursos existentes para persuadir a una au-
diencia” (4)

El hecho de que en tiempos de Homero el arte
oratdrico ‘todavia no llegaba a su madurez, no le
resta validez a las précticas persuasivas empleadas
entonces, como se evidencia en los siguientes ejem-
plos:

1. En medio de la lucha entre griegos y troyanos,
de sdbito, el campo de batalla es envuelto por una
oscuridad impenetrable, Ayax, poderoso guerrrero
aqueo, sin saber qué actjtud tomar, implora:
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«iPadre Zeus!, libra de la espesa niebla a los aqueos, sere-
na el cielo, concede que nuestros ojos vean, y destrdyenos
en la luz, si es que asf te place” (5).

El héroe, reducido a la impotencia por la oscuri-
dad enviada por los dioses, suplica a Zeus que lo
auxilie —como lo hiciera Josué en el Antiguo Tes-
tamento, Y como lo hard después Carlomagno en
La Chanson de Roland, en similares circunstan-
cias— y logra persuadirlo gracias a lafuerzay a la
sinceridad de su saplica.

2. La diosa Hera, enojada, increpa a su esposo
Zeus, sobre la decision de favorecer a los troyanos
en detrimento de sus protegidos, los aqueos. En-
cendidos los animos, se inicia una disputa, y Hefes-
to, el hijo de ambos, interviene:

“Funesto e insoportable serd lo que ocurra, si vosotros
disputdis asf por los mortales y promovéis alborotos entre
los dioses; ni siquiera en el banquete se hallard placer
alguno porque prevalece lo peor. Yo aconsejo a mi madre,
aunque ya ella tiene juicio, que obsequie al padre querido,
para que éste no vuelva a reiiirla, y a turbarnos el festin.
Pues si el Olfmpico fulminador quiere echarnos del asien-
to... nos aventaja mucho en poder”.

1,573-582

La intervencién de Hefesto, con sus oportunos ra-
zonamientos, logra apaciguar los dnimos y todo
vuelve a la calma en el Olimpo.

Eruditos y estudiosos de la retérica de todos los
tiempos, han encontrado en los discursos que para
toda ocasion e intencién pronuncian los héroes
homéricos, una riquisima fuente de ilustraciones y
modelos de casi toda clase de elocuencia. Se en-
cuentran alli ejemplos de oratoria judicial en que
se defienden o condenan acciones justas o injustas
de algan personaje (6); de oratoria deliberativa en
que, por medio de la exhortacion y la disuasion, se
trata de demostrar que algo es conveniente o in-
conveniente, honorable, prictico; de oratoria de-
mostrativa o epidéictica, empleada en funerales,
panegiricos (7).

Homero fue un poeta, no un orador o abogado;
sin embargo, da gran importancia a la oratoria. Al
examinar La lliuda se encuentra el lector que alre-
dedor de la mitad de la obra estd compuesta por
discursos y, ademds de eso, descubre que Homero
admira la elocuencia de sus personajes, como se
desprende de las siguientes descripciones:

Nestor:
“elocuente orador de Pilos, suave en el hablar, de cuya
boca las palabras flufan mds dulces que la miel” 1,247-9.

Menelao:

“hablaba de prisa, poco pero muy claramente, pues no era
verboso, ni con ser el mas joven, se apartaba del asunto”
111,212-15

Odiseo:

“tan pronto como salian de su pecho las palabras pronun-
ciadas con voz sonora, como caen en invierno los copos de
nieve, ninglin mortal hubiese disputado con Odiseo” 11,
221-3

Los ancianos Troyanos:

(con el rey Priamo a la cabeza) “no pod fan ya combatir a
causa de su vejez, pero eran buenos arengadores, semejan-
tes a las cigarras que, posadas en los 4rboles de la selva,
dejan ofr su aguda voz” 111, 1502

Aunque los discursos homéricos eran muy per-
suasivos y convincentes, su forma, cominmente,
no era complicada; constaba de dos o tres divisio-
nes: (8)

1. Una introduccidén animada en que se da mucha
importancia al impacto emocional que se causa.

2. Una sugestion, solicitud, demanda o amenaza,
en que se especifica mds concretamente lo que
se desea comunicar.

3. Alguna narracién o descripcion ocasional.

En el siguiente discurso de Néstor se aprecia esta
estructura:

“iOh dioses! , iQué motivo de pesar tan grande para la
tierra aquea! Alegrarfanse Priamo y sus hijos y regocija-
rfanse los demds troyanos en su corazén, si oyeran las
palabras con que disputdis vosotros, los primeros de los
danaos lo mismo en el consejo que en el combate. Pero
dejos convencer ya que ambos sois mds j6venes que yo.
En otro tiempo traté con hombres aiin mds esforzados
que vosotros y jamds me desdefiaron... prestadme vosotros
también obediencia, que es lo mejor que podéis hacer. Ni
td (Agamenodn), aunque seas valiente, le quites la moza,
sino déjasela, puesto que se la dieron en recompensa los
magnénimos aqueos; ni td, Aquiles, quieras altercar de
igual a igual con el rey, pues jamds obtuvo honra como la
suya ning@in otro soberano que usara cetroy a quien Zeus
diera gloria. Si té eres mds esforzado, es porque una diosa
te dio a luz; pero éste es mds poderoso porque reina sobre
mayor niimero de hombres. Atrida, apacigua tu célera, yo
te suplico que depongas la ira contra Aquiles, que es para
todos los aqueos un fuerte antemural en el pernicioso
combate”. |,254—84

El inicio es sin duda emocional y efectivo, con el
que Néstor espera impresionar a sus oyentes. Por
lo comin, el impulso espontineo que mueve a un
héroe a intervenir con un discurso, se refleja en su
habilidad de persuadir a su audiencia. En la segun-
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2z parte del discurso, sobresale la propiedad de los
#gumentos empleados por Néstor para apoyar su
swgestion, asi como la fluidez Yy persuasién con que
S0 expuestos.

Entre los discursos que constituyen los ejem-
mios mds completos de persuasion, desde el punto
e vista de la retérica, se encuentran los relaciona-
#os con la disputa entre Agamenén y Aquiles —de
los cuales el de Néstor es un ejemplo—, los de la
Embajada a Aquiles, y el de Priamo para rescatar
= cuerpo de su hijo Héctor. Se destacan en ellos
@istintas formas de persuasion que encierran los
#Ermenes del futuro arte de la oratorja y la retéri-
2. De ellos se han seleccionado, tres de los discur-
0s pronunciados en la Embajada a Aquiles, en el
@nto IX de La /liada para ser estudiados mds a
fiando, a la luz ya no de la simple forma homérica,
smo de la retérica establecida.

De las tres secciones que Aristbteles establece
z el libro 11l de su Retérica, concernientes a las
materias que toman parte en la composicion de un
discurso, dos serdn de interés para este estudio: la
organizacion y las fuentes de argumentos convin-
@=ates (9). Se considerar4 en primer término la or-
ganizacion del discurso. En la T o ‘disposi-
@on’ (10) se establecen las cuatro subdivisiones de
@ue consta un discurso:

i. el proemio (mpooiov ). Breve introduccién que
debe hacer claro el propésito del orador, y al
mismo tiempo trata de obtener el interés y la
buena voluntad de la audiencia.

2. la narracién (8¢1’z'yn0cs ). Exposicion de antece-
dentes y detalles factuales; debe ser clara, breve
Y persuasiva.

- las pruebas o argumentacién (mio7s). El conte-

nido es obvio en discursos judiciales. En discur-

sos deliberativos, esta seccion se refiere a facti-
bilidad, posibilidad, justicia, honor. En ocasio-
nes, una refutacion es necesaria.

el epilogo (e{m')\ofyos)_ Debe ampliar su posi-

cién, y, si es necesario, recapitular los argumen-

tos.

(¥F)

i

En lo que se refiere a fuentes de argumentos con-
vincentes, Aristteles distingue dos clases:

A. Argumentos ‘no artisticos’ representados por la
evidencia directa: los hechos mismos, leyes, tes-
tigos, testimonios, contratos, juramentos y
otros.

8. Argumentos artificiales o artfsticos, que divide
en 3 tipos:

1. avrds & Noyos

o el recurso a la razén: el oyente es persuadido
por que algo se le ha probado, o parece habér-
sele probado. La entimema y el paradigma o
ejemplo son las formas que la razén toma en la
retorica. El entimema —especie de silogismo—
representa el razonamiento inductivo. E| para-
digma, el razonamiento deductivo. En general,
el recurso intelectual no es suficiente para in-
fluenciar la voluntad de la audiencia por si
sola.

2. md dos

o el recurso a las emociones: el oyente es per-
suadido por intervencién de sus propios
sentimientos. La voluntad mueve a los indjvi-
duos a la accion, y las emociones tienen una
poderosa influencia sobre la voluntad. Muchos
actos son llevados a cabo por intermedio de las
emociones como la ira, el amor, el odio, el mie-
do, el desprecio...

3. {r]/ﬁos

0 recurso a la personalidad o caricter del ora-
dor: el oyente es persuadido por la impresion
que le causa el orador (mediante respeto, edad,
conocimientos, etc.). Este recurso al ‘ethos’
puede ser el mds efectivo de todos, y de hecho
es empleado por la gran mayoria de los persona-
jes homéricos. Quintiliano, en su /nstitutio Ora-
toria (11) opina que el orador “...en cuyo crite-
rio todos conffan en cuanto a lo que es expe-
diente y honorable, debe poseer sabidurfa ge-
nuina, excelencia de cardcter y ser considerado
como tal”

Estos argumentos artificiales en contraste con los
del grupo A, pueden ser construidos o inventados
por el ‘arte’ del orador. Estas tres formas de per-
suasion pueden presentarse en su forma pura, pero
generalmente se encuentran en combinaciones de
dos o aun las tres en un mismo discurso, con pre-
dominio de alguna de ellas, lo cual depende de la
caracteristica personal que el orador le quiera im-
primir a su discurso.

La embajada enviada a Aquiles por Agamenon,
para suplicarle que deponga su justa ira y regrese a
la contienda entre griegos y troyanos, lleva una
misién muy delicada por la naturaleza del asunto,
y por la personalidad tan fuerte de los dos héroes
en pugna. En consecuencia se escoge a los tres me-
jores representantes del ejército aqueo: Odiseo, el
més hdbil orador, Ayax, el mis fuerte y valiente
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guerrero —después de Aquiles— y Fénix, el anciano
ayo y preceptor de Aquiles. Tratarin de persuadir-
lo apelando cada uno a diferentes métodos y recur-
SOS.

El discurso de Odiseo es el mds importante por
dos razones: por ser Odiseo el mejor orador griego
y por ser su discurso el que mds se acerca, desde el
punto de vista retérico, a un discurso de tipo deli-
berativo como se verd a continuacién. Primero, he
aqui sus palabras:

“iSalve Aquiles! De igual festfn hemos disfrutado 225
en la tienda del atrida Agamenén que ahora aquf,
donde podriamos comer muchos y agradables man-
jares; pero los placeres del delicioso banquete no
nos halagan porque tememos, ioh alumno de Jiipi-
ter! , que nos suceda una gran desgracia; dudamos
si nos serd dado salvar o perder las naves de muchos
bancos, si ti no te revistes de valor. Los orgullosos 230
troyanos y sus auxiliares, venidos de lejanas tierras,
acampan junto al muro, y dicen que, como no po-
dremos resistirles, asaltardn las negras naves; Zeus
Cronida relampaguea haciéndoles favorables sefa-
les, y Héctor, envanecido por su bravura y confiado
en Zeus, se muestra furioso, no respeta ni a hom-
bres ni a dioses, estd posefdo de cruel rabia, y pide
que aparezca pronto la divina Aurora, asegurando
que ha de cortar nuestras elevadas popas, quemar
las naves con ardiente fuego, y matar cerca de ellas
a los aqueos aturdidos por el humo. Mucho teme
mi alma que los dioses cumplan sus amenazas y el
destino haya dispuesto que muramos en Troya, le-
jos de la Argélide criadora de caballos. Ea, levinta-
te, si deseas, aunque tarde, salvar a los aqueos, que 247
estdn acosados por los teucros. A tf mismo te ha de
pesar si no lo haces, y no puede repararse el mal
una vez causado; piensa, pues, como libras a los
ddnaos de tan funesto dfa. Amigo, tu padre Peleo 252
te daba estos consejos el dfa en que desde Ptfa te
envié a Agamenén: iHijo mio! La fortaleza, Ate-
nea y Hera te la dardn si quieren; t( refrena en el
pecho el natural fogoso —la benevolencia es preferi-
ble— y abstente de perniciosas disputas para que
sea mds honrado por los argivos viejos y mozos. Asf
te amonestaba el anciano y tl lo olvidas. Cede yay 259
depdn la funesta cdlera, pues Agamendn te ofrece
dignos presentes si renuncias a ella. Y si quieres,
oye y te referiré cuanto Agamenén dijo en su tien-
da que te darfa: Siete tripodes no puestos adn al
fuego, diez talentos de oro, veinte calderas relu-
cientes y doce corceles robustos, premiados, que
alcanzaron la victoria en la carrera. No serfa pobre
ni careceria de precioso oro quien tuviera los pre-
mios que estos caballos de Agamenén con sus pies
lograron. Te dard también siete mujeres lesbias, h4-
biles' en hacer primorosas labores, que él mismo
escogié cuando tomaste la bien construida Lesbos
y que en hermosura a las demds aventajaban. Con
ellas te entregard a la hija de Briseis, que te ha
quitado, y jurard solemnemente que jamds subié a
su lecho ni yaci6 con la misma, como es costumbre
entre hombres y mujeres. Todo esto se te presenta-

rd enseguida; mas si los dioses nos permiten des-
truir la gran ciudad de Prfamo, entra en ella cuando
los aqueos partamos el bot(n, carga abundantemen-
te de oro y de bronce tu nave y elige las veinte
troyanas que m4s hermosas sean después de Hele-
na. Y si conseguimos volver a los fértiles campos de
Argos de Acaya, serds su yerno y tendrds tanto
honores como Orestes, su hijo menor que se cria
con mucho regalo. De las tres hijas que dejé en el
bien construido palacio, Crisotemis, Laodice e
Ifinasa, Ilévate la que quieras, sin dotarla a la casa
de Peleo, que él la dotard espléndidamente como
nadie haya dotado jamds a hija alguna: ofrece darte
siete populosas ciudades... situadas todas junto al
mar en los confines de la arenosa Pilos, y pobladas
todas de hombres ricos en ganados y en bueyes,
que te honrarén en ofrendas como a un dios y.
pagardn, regidos por tu cetro, crecidos tributos. To-
do esto haria con tal que despusieras la célera. Y si 300
el atrida y sus regalos te son odiosos, apiddate de
los atribulados aqueos, que te venerardn como a un
dios y conseguirds entre ellos inmensa gloria. Ahora
podrfas matar a Héctor, que llevado de su funesta
rabia se acercard mucho a tf, pues dice que ninguno
de los ddnaos que trajeron las naves en valor le
iguala”. X, 225-306

En la introduccién del discurso —Iineas 225 a
230— Odiseo trata de guiar a Aquiles —hostil a Iz
causa de Agamendn— hacia un estado mental re-
ceptivo para que sus argumentos puedan ser efecti
vos. Aquiles los ha recibido con todos los honore
de la tradicional hospitalidad griegay, ademads, se
ha referido a los miembros de la embajada como 2
‘sus mds caros amigos’. Odiseo inicia sus palabra
con un brindis a la salud del héroe para propiciarlo
y declararle la gran pena que los aflige y los trae
suplicantes hasta su tienda. Es una clara introduc
cién que corresponde a la definicién apuntada de
‘proemio’.

En la secciébn que corrésponde a la narracid!
(Iineas 30 a 246), Odiseo expone los hechos ta
fiel, sucinta y claramente como le es posible:
situacién precaria de los aqueos, la inseguridad ex
trema de las naves griegas acosadas por los troya
nos, las hazafas de Héctor ayudado por Zeus,
persuasién se lleva a cabo en esta seccién por
dio de ‘argumentos no artisticos’: Odiseo presentz
los hechos reales tal y como han sucedido; la situa-
cion de los aqueos es tan apremiante por sf’ mism
que no hay necesidad de exagerarla, es convince
te por si misma. Sin embargo, hay un factor qui
Odiseo explota a su favor: la figura de Héctor, ¢
guerrero mds sobresaliente del ejército troyano
quien, debido a la ausencia de Aquiles y al favor de
Zeus, ha logrado repeler a los aqueos'y ahora pone ‘
en peligro sus naves. Con este relato Odiseo quiere
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sstimular el orgullo del Pelida, su competencia en
# campo de batalla.

En realidad Odiseo tiene poco a su favor en esta
mision, dada la importancia del asunto que se deli-
bera: el reconocimiento del agravio cometido con-
wz el honor de Aquiles y su consecuente restitu-
mon. Odiseo en realidad, depende de sus habilida-
s como orador, para darle todo el apoyo posible
& su causa en la siguiente fase: las ‘pruebas’; en un
discurso judicial, esta seccion es de gran importan-
©a y es hdbilmente empleada por el orador experi-
mentando, presentando toda clase de pruebas o
argumentos ‘artisticos’ y ‘no artisticos’. En el dis-
@urso de Odiseo, que no es judicial sino deliberati-
. w0, el héroe debe emplear todo su ingenio al utili-
zr los pocos recursos que tiene a su disposicion.
En primer lugar le dirige una exhortacién (Iineas
247 a 251) en el sentido de que ayude a los aqueos
#hora, pues luego ya serd muy tarde. Inicia su argu-
mentacién con un recurso emocional o ‘pathos’ al
rzcordarle a Aquiles las admoniciones que su ancia-
m0 padre Peleo le hiciera al salir hacia Troya. Este
. )ecurso se puede considerar persuasion ‘artistica’

¥@ que las palabras de Peleo —aunque no son ‘in-
- wencién’ de Odiseo— son empleadas como recurso

=mocional. Las exhortaciones del padre son muy
. @portunas para log fines de Odiseo y cumplen dos
- misiones: hacen un llamado a la cordura del joven
. gwerrero, y al mismo tiempo le hacen evocar la

moble figura de Peleo, tocando asi una nota emoti-
w2 en el corazdén del héroe (Iineas 252—259). Un
recurso muy singular y muy ‘homérico’ lo consti-
fwye la impresionante lista de presentes que el atri-
22 ofrece a Aquiles en desagravio por la ofensa
- @ometida. Dentro de los preceptos del cédigo ético
Momérico, el honor recibido estaba en relacién di-
- r=cta con' el botin asignado a cada héroe. La cali-
- dad y cantidad de losregalos, designaba el gradode
monor recibido por el héroe. Basindose en este
- adigo, Odiseo emplea los regalos de Agamendn
@mo medio de persuadir a Aquiles, dédndoles asf la
fuerza de un argumento (lfneas 260 a 299). Un
dtimo esfuerzo se nota en esta seccidn: como se
2 visto, Odiseo repite palabra por palabra, segiin
. o exige el estilo épico homérico, el ofrecimiento
@e Agamenén. Sin embargo, el héroe se guarda
. Dien de repetir la frase final del atrida:
“Que se deje ablandar, pues por ser implacable e inexorable
#s Pluton el dios mds aborrecido de los mortales; y ceda a
mi, que en poder y edad de aventajarle me glorio” 1X,
i58—161.
Conociendo bien a su interlocutor, Odiseo calcula
gue repetir la frase significard el fracaso de su mi-

sién, por lo cual decide omitirla. Esta decisi6n de
omitir ‘lo inconveniente’ debe considerarse igual-
mente un recurso ‘artistico’ mds, tendiente a favo-
recer la causa de los aqueos.

En los discursos homéricos tipicos no existe el
epilogo. Odiseo, sin embargo, hace un Gltimo es-
fuerzo por persuadir a su amigo; casi adivinando lo
que pasa por la mente del Pelida, le ofrece todavia
una Gltima sugerencia (Iineas 300 a 306): si no
desea tratos con el atrida, que se apiade de los
acongojados aqueos, y ganard inmensa gloria entre
ellos. Este es un verdadero epilogo en el que Odi-
seo se vale del honor, la gloria personal —el mds
alto valor para el héroe homérico— como el recur-
so mds fuerte a su haber, y lo reserva para su mejor
momento, el del argumento final.

En su conjunto, y de acuerdo con los preceptos
retéricos arriba apuntados, el discurso se desarrolla
por medio de varias clases de argumentos: los ‘no
artisticos’ desplegados en la primera y segunda par-
te del discurso, y los ‘artisticos’ como el recurso
emocional en la segunda parte, la lista de presen-
tes, y el Gltimo recurso del epflogo. El discurso se
acomoda perfectamente a los cdnones de la retori-
ca.

El segundo discurso importante, es el que pro-
nuncia Aquiles en respuesta a Odiseo. Es un discur-
so fuerte y muy emotivo, mezclado con elementos
l6gicos muy acertados. Con directa franqueza dice
a sus amigos:

“Creo que ni el atrida Agamenén ni los ddnaos logrardn
vencerme, ya que para nada se agradecen el combatir
siempre y sin descanso contra el enemigo. La misma re-
compensa obtiene el que se queda en su tienda que el que
pelea con bizarrian; en igual consideracién son tenidos el
cobarde y el valiente...”

1X,315-319

Su intencidn de no ceder se ha hecho clara desde el
primer momento, e inmediatamente después co-
mienza a refutar en forma extensa y emotiva los
convicentes argumentos de Odiseo. A medida que
refuta, las motivaciones internas de Aquiles se van
perfilando. Trata seguidamente de probar su posi-
cién por medio de un ejemplo:

“Conquisté doce ciudades por mar y once por tierra en la
fértil regién troyana; de todas saqué abundantes y precio-
sos despojos que di al atrida, y éste, que se quedaba en
las veleras naves, recibiélos, repartid unos pocos y se guar-
dé los restantes. Mas la recompensa que Agamendn conce-
diera a los reyes y caudillos sigue en poder de éstos; y a
mi, s6lo, entre los aqueos, me quitd la dulce esposa y la
retiene adn”.

1X, 328-336.
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Con el ejemplo, refuerza Aquiles sus argumentos
anteriores y emplea un recurso patético al recordar
a sus oyentes la grave afrenta sufrida —causa de su
ira— tratando de persuadirlos a entender el asunto
desde su punto de vista. Acto seguido, formula una
serie de preguntas retdricas de estructura similar a
la entimema, cuya respuesta viene a darle la razén:

“éPor qué los argivos han tenido que hacerle la guerra a
los teucros? ¢Por qué el atrida ha reunido y traido el
ejército? (No es por Helena la de hermosa cabellera?
iPues Acaso son los atridas los Gnicos hombres de voz
articulada que aman a sus esposas? Todo hombre bueno y
sensato quiere y, cuida a la suya, y yo apreciaba cordial-
mente a la mfa”.

1X,337—-343

Constituye este parrafo un claro recurso a la razén,
de gran fuerza persuasiva, envuelto en una aureola
patética, que cumple a cabalidad su misién. Refu-
tados los argumentos de Odiseo, Aquiles, en una
extensa seccién, expresa con gran vehemencia su
negativa a ceder ante los ruegos de Agamenén. Las
motivaciones que llevan al héroe a negarse son
muy explicitas y de cardcter emocional: su honor
herido, su amor por Briseida, su ira y odio contra
el atrida:

“... con €| no deliberaré ni haré cosa alguna, y si me enga-
fi6 y me ofendi6, ya no me embaucari mas con sus pa-
labras...” 1X, 374—5.

“Sus presentes me son odiosos y hago tanto caso de él
como de un cabello. Aunque me diera diez o veinte veces
més de lo que posee o de lo que a poseer llegare, 0..., 0
tanto cuantas son las arenas o los granos de polvo, ni aGin
asi aplacaria Agamendn mi enojo, si antes no me pagaba la
dolorosa afrenta”. 1X, 378—387.

Se hace evidente que Aquiles adivina las verdaderas
motivaciones de Agamendn al enviar la embajada
(expresadas en el Gltimo pdrrafo de su discurso,
que Odiseo con gran prudencia omitid). Aquiles no
s6lo desprecia los presentes de Agamendn, sino
que refuerza su negativa con otras razones: ya no
le interesa guerrear con Héctor y piensa volverse a
su hogar en Ptia, en los dominios de su padre,
donde siempre serd bien recibido y amado. Al fina-
lizar su discurso, esgrime una razén més:

“Se pueden apresar los bueyes y las pinglies ovejas, se
pueden adquirir los tripodes y los tostados alazanes; pe-
ro no es posible prender ni coger el alma humana para que
vuelva, una vez que ha salvado la barrera que forman los
dientes”, IX, 405—409

Este discurso ha brotado del joven héroe con gran
vehemencia. No posee la perfecta estructura que

presenta el de Odiseo, aunque haya elementos|
se reconocen. Hay una corta introduccion em:
manifiesta, en pocas palabras, su apego a lo
dero y su intencibén de decirles claramente
piensa hacer. Hay narraci6n, asi como argume
vélidos, pero no tienen un lugar definido sino
estin mezclados en medio de la profusién de:
presiones emotivas. Tampoco existe un epilo;
finido, pero si hay una reflexién final asi
consejo para los aqueos todos: regresen a sus ha
res pues ya no tomardn a Troya. Esta falta de ¢
nizacién en el discurso posiblemente se debe
estado emocional a que lo ha llevado por un k&
su situacion y por otro la llegada de la embajada
este respecto, se comparte la opinion de Rich
Lattimore, de que asi como Odiseo tiene fuen
pasiones, pero su inteligencia las mantiene ba
control, en Aquiles sucede todo lo contrario,
posee una fina inteligencia, pero la pasion la
bla (12). Por otra parte, su estado de 4nimo ne
impide hacer magnifico uso de diversos rec
persuasivos: argumentos ‘no artisticos’ en la na
cién y argumentos artisticos como el paradig
la entimema (recursos a la razén), y el rea :
emocional o patético, en diferentes partes del ¢
curso.
De los tres discursos que se pronuncian a
Aquiles, el que mds se inclina por el recurso em
cional es el de Fénix, nuestro (itimo ejemple
Fenix inicia su breve promemio con un velado
proche y una primera nota emocional:

“Si piensas en el regreso, preclaro Aquiles, y te niegas
absoluto a defender del voraz fuego las veleras naves,
que la ira anidé en tu corazén, icémo podria queda
solo y sin tf, hijo querido?

1X, 434—4

A pesar del reproche, Fénix obtiene la simpatia
la atenci6n de su antiguo discipulo. Como Odise
ya habia agotado el tema que motivé la embajadi
Fénix centra su narracién en la historia de su vid
dando énfasis a los afios en que educaba a Aquile
y a su entrafable carifio paternal:

“El anciano jinete Peleo quiso que.yo te acompaif
cuando te envié desde Ptfa a Agamenén, todav(a nifio
sin experiencia de la funesta guerra ni de las juntas dond
los varones se hacen ilustres; y me mandé que te ensefial
a hablar bien y a realizar grandes hechos” 1X, 438—443 |

Fénix resume en estas pocas Ifneas los mds alte
ideales del héroe homérico. Existen héroes que so
guerreros perfectos, y los que son oradores const
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mados, pero s6lo los mds grandes como Aquiles u
Odiseo reGinen en su persona los dos ideales. En
=sta seccion de su largo y ameno discurso, Fénix
apela al recurso llamado ‘pathos’ o recurso a las
emociones, describiéndole a Aquiles la dedicacién
¥ amor con que lo crid y educd, después de que
—huyendo de la ira de su propio padre— fue acogi-
@0 benévolamente por el rey Peleo. Entre muchas
atras cosas, la recuerda con orgullo:

“¥ te crié hasta hacerte cual eres, oh Aquiles,semejante a
lzs dioses, con cordial carifio; y td ni querfas ir con otro al
manquete, ni comer en el palacio hasta que, sentindote en
mis rodillas, te saciaba de carne cortada en pedacitos y te
acercaba el vino”,

1X,485—-489

Después de sus reminiscencias, Fénix hace una
exhortacion razonando de la siguiente manera:

“Pero Aquiles, refrena tG dnimo fogoso; no conviene que
iEmgas un corazén despiadado, cuando los dioses se dejan
aplacar, no obstante su mayor virtud, dignidad y poder”.

1X, 495—497

- Su razonamiento continda en el sentido de que las
siplicas, hijas de Zeus, que reparan los dafios cau-
sados por Ate (mala pasion), deben ser oidas y
'~ acatadas. Este tema le permite introducir en su
. discurso una segunda forma de persuasion: el para-
figma histdrico. Con el paradigma histérico tratard
Fénix de convencer a su joven discipulo de elegir
# camino del honor al mostrarle, en la historia de
Meleagro, un caso muy similar al suyo. Fénix narra
won lujo de detalles interesantes y pintorescos, lo
mue aqui’ se resumird en unas cuantas Iineas: Me-
eagro, noble y famoso principe de Calidonia, se
retird, agraviado, de la batalla en que defendfa a su
ocudad. Sus familiares y sus mds caros amigos le
guisieron apaciguar con toda clase de presentes y
miquezas para que accediera a defender la ciudad en
peligro, pero él se negd. Mds tarde, Meleagro se vio
wompelido a dejar su aislamiento y salvar a la ciu-
¢ad, pero ya no se le rindieron los honores ofreci-
@os antes. La similitud con el caso de Aquiles es
zvidente, asi como la ensefianza que éste debia
@educir: la Gnica solucién honorable ante el pre-
sente conflicto, es ceder ante la necesidad apre-
. miante de los aqueos.

La habilidad de Fénix como orador es notable:
&l recurso emocional, tan espontdneo y propio de
- su condicidén deanciano y de tutor, es muy convin-
cente por provenir de él; confia igualmente en su
autoridad moral ante el antiguo discipulo —recurso
2 la personalidad o ‘ethos’— para reforzar la per-

suasion. El argumento por paradigma viene a suge-
rir una solucién, y aunque en si mismo no prueba
nada, pues es una mera probabilidad, si adquiere
un valor persuasivo porque, en general, lo probable
es lo que sucede. Asf, los recursos empleados por
Fénix se combinan en tal forma que adquieren un
gran poder persuasivo.

Del discurso pronunciado por Ayax, no estudia-
do, se dird solamente que es breve y directo, y que
emplea el recurso del ‘ethos’ como mayor medio
de persuasion, ademds de argumentos 16gicos.

Después de haber visto en los discursos mismos
el valor oratérico que poseen, se puede aceptar con
G. Kennedy:

“The characteristics of rhetoric which eventually mono-
polized the ancient mind are implicit in the Homeric
Poems: the power of speech, the resources of the speaker,
and the aesthetic and practical significance of his
task” (13).

La importancia que se da al hecho de ‘hablar
bien’ en los Poemas Homéricos, es reveladora del
papel preponderante que la oratoria tuvo en esas
tempranas generaciones de griegos. Fénix, en su
discurso, describio el areté guerrero en una frase:

“rotvekd Me TPOENKE 850K EMEY at
Tdde mavra, wYSwv TE PNTIPELEVAL
mpnkTipa e épywv” (14)

Es conocido que el joven aspirante a guerrero se
sometia a un estricto entrenamiento en las habili-
dades pertinentes a su estado fi'sico y al uso de las
armas. Tal vez haya existido alguna clase de entre-
namiento para aprender a ‘hablar bien’, cosa que se
podria deducir del verbo §¢8dok w, que se refiere en
la oracién citada, a ambas partes del areté: hablar
y actuar. Es posible que algunos conocimientos co-
mo recursos, férmulas, temas, hayan sido apren-
didos por los jovenes guerreros, de los consumados
maestros que tenian a su disposicion, como Fénix
o Néstor. En todo caso, haya o no habido aprendi-
zaje formal de la oratoria, el hecho es que fueron
capaces de producir discursos de gran persuasion.
Esta persuasion ejercida en los Poemas Homéricos
se efectué por medio de recursos que mds tarde
seran clasificados como recursos no artisticos, re-
cursos a la razén, a las emociones o a la personali-
dad, como apareceran luego en los manuales de
retbrica iniciales, para después ser recopilados y
codificados por Aristbteles. Finalmente se podria
agregar que la oratoria homerica se ejercid en dife-
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rentes grados de maestria y en estilos que mues-  ejemplos incipientes de las tres diferentes formas
tran diversidad de intencién y de habilidad, que  de oratoria: judicial, deliberativa y demostrativa g
posteriormente los eruditos identificarin como  epideictica. ‘
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