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I INTRODUCCION

A partir de la Segunda Guerra Mundial el Derecho Internacional ha
entrado en una etapa de mutacién profunda. El concepto de Derecho del
Comercio Internacional se ha ampliado a partir de la constatacién de las
graves diferencias de desarrollo entre los pueblos que ponen en peligro
la paz mundial. A partir de entonces se viene entendiendo que la paz, ya
no solo proviene de la “seguridad”, sino también de la promocion de
unos niveles de vida que, el grado de avance cientifico y social de la
humanidad, estin hoy en condiciones de proporcionar a cada ciudadano
de este planeta.

El desarrollo no es hoy solo un drea que el derecho deba
reglamentar; el desarrollo econémico de los pueblos es la forma con-
tempordnea del principio de solidaridad, fundamento altimo del Derecho
Internacional.

Impotentes para mantener el orden actual, las instituciones inter-
nacionales se esfuerzan hoy por definir un nuevo orden, uno mas justo y
equitativo, un orden promotor del desarrollo econémico y social de los
pueblos.

El Derecho del Comercio Internacional es el instrumento para
materializar el Nuevo Orden Econémico Internacional.

En este sentido abordaremos primero las caracteristicas y princi-
pios del Derecho del Comercio Internacional, sus nuevas tendencias en
el marco de las negociaciones internacionales multilaterales y en el
campo de los contratos internacionales como son los contratos de priva-
tizacién y la gran novedad de cara al siglo XXI: el comercio sin papeles y
su regulacion internacional.

11 ASPECTOS GENERALES DEL DERECHO DEL COMERCIO
INTERNACIONAL

A partir de la Segunda Guerra Mundial el Derecho Internacional ha
entrado en un proceso de cambio sustancial en su posicion frente al
desarrollo, Es fundamental la posicion del Derecho frente a la existencia
de una desigualdad real en el desarrollo de los pueblos. El Derecho del
Comercio Internacional en sus nuevas tendencias pretende con la apli-
caci6én de sus principios atenuar o corregir los efectos negativos de esa
desigualdad.
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2.1, Nuevas tendencias del Derecho del Comercio Internacional

Luego de la Segunda Guerra Mundial, el Derecho Internacional
entrd en una fase de cambio profundo, Derecho Internacional contem-
poraneo concebido en sus inicios por dos o tres docenas de estados que
se consideraban como soberanos entre si, es en adelante cuestionado a raiz
de la toma de conciencia de la nocion econémica de desarrollo. El andlisis
del nivel de desarrollo de los pueblos iba a revelar la desigualdad real de
los estados, una situacion que el jurista no podia en el futuro ignorar,

De la nocién de Derecho del Comercio Internacional (en adelante
DCD ha surgido progresivamente un derecho al desarrollo. Se pueden
reconocer varias etapas en esta evolucion,

(i)  Derecho de la Ayuda.—Se denomina Derecho de la Ayuda a un
conjunto de medidas dispersas destinadas a permitir a los paises
calificados como “subdesarrollados” acceder a las ventajas del
desarrollo alcanzado por los paises industrializados.

(ii) Derecho al servicio de un Nuevo Orden Econdémico
Internacional.—La década de los 70’s marcé significativamente
un gran cambio en el pensamiento juridico internacional. Sin duda
fue la crisis econdmica mundial la que acelerd el proceso.

La crisis monetaria comenzd en noviembre de 1967 con la
devaluacion de la Libra Esterlina y de 25 monedas ligadas a ella, y
se agravo con la decision de Nixon de devaluar el délar (15-8-71),
con lo cual se puso de cabeza el sistema construido en Bretton
Woods, que se basaba justamente en la utilizacion de tasas de cam-
bio fijas y el patron délar en paridad con el oro. Consecuencia de
esta crisis, los paises en desarrollo vieron caer cada vez mas los tér-
minos de intercambio y asistieron a un endeudamiento cada vez
mas pesado. El Derecho del Comercio Internacional se plante6 en
este campo una reformulaciéon general del sistema monetario
internacional. Pero fue la crisis de la energia en 1973 la que mas
puso en evidencia, para los paises en desarrollo (PD), la interde-
pendencia de las economias y la necesidad de instaurar un NOEL

(iii)  Derecho Positivo del Desarrollo.—A partir de la década de los
80's se nota una direccién menos ideologica v més pragmitica.
Para Feuer nos hallamos ante el abandono relativo del discurso
universalista, los esfuerzos parecen estar orientados cada vez mas
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hacia realizaciones puntuales, dando preferencia a la cooperacion
bilateral y a las operaciones transnacionales. Los acuerdos d’e
cooperacion son cada vez mis técnicos y parecen estar mas
acordes a los objetivos del desarrollo. También ha au’memado la
importancia de la cooperacion sur-sur. Cada vez es mas _frecucnte
la insercion en contratos con las transnacionales de cldusulas se
significan verdaderos “acuerdos de desarrollo”. De esta‘manem
hay en el Derecho del Comercio Internacional una formacion pro-
gresiva y segura de un verdadero derecho positivo del desarrollo.

22 Reformulacion del principio de “igualdad soberana”

El Derecho del Comercio Internacional ha replanteado el viejo
principio de igualdad soberana de las naciones el cual descansabg .el
Derecho Internacional, cuya consecuencia fue la igualdad y la no dis-
criminacion ante la Ley. El Derecho del Comercio Internacional pro-
pugna un reconocimiento formal de la desigualdad real .de desarro}lo
entre las naciones, y ha provocado nuevos desarrolln§ mediante lo:? prin-
cipios de igualdad de desarrollo y soberania ec:onémlca de las. naciones,
inspirando al Derecho Internacional de un senm.k.) de justicia distributiva,
plasmada en un régimen de discriminacion positiva.

Concepcion clasica del principio—La piedra angular del
Derecho Internacional es sin duda el principio de igualdad soberana de
los Estados. Asi estd consagrada contemporaneamente por la Carta de la
ONU: “la Organizacion estd fundada en el principio de igua.ld.ad soberana
de todos sus miembros” (Art. 2 par.. 1). La concepcion tradlm‘onlal dg este
principio ha hecho derivar en materia de las relaciones econdmicas inter-
nacionales la generalidad de la ley, la uniformidad de tratamiento, la no
discriminacion la reciprocidad.

Con la postguerra y la presion de los paises en desarrollo asistimos
4 una evolucion de los principios, hoy se habla de igualdad de desarro-

llo y soberania economica.

Impotentes para mantener el orden actual, las or\ga.nizacione:: inFc-:r—
nacionales se esfuerzan hoy por definir un nuevo derecho econdmico,
fundado en principios muy diferentes a los del derecho Lmdmonz}l, La
Carta de la ONU contiene un esencial reconocimiento que las relac}oncs
econdmicas internacionales, en especial en el comercio internacional,
deberia ser organizado para asegurar “mas altos esté.n‘darcs de vida, p‘!eno
empleo, y condiciones de progreso social y economico y desarrollo”.
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24. Hacia un nuevo orden econémico internacional

Hoy se entiende que los intereses de los paises desarrollados no
pueden aislarse de los intereses de los paises en desarrollo, maxime si
vivimos una creciente tendencia hacia la globalizacién de la economia.
Hoy se entiende que casi todos los problemas de la economia y el desa-
rro!lg tienen una dimension planetaria, Vv que para enfrentarlos se
requiere realizar una accién en conjunto. Hoy se entiende la estrecha vin-

culacgprl'l de la suerte de cada pais y de cada ser humano con el orden
mundial,

B Una visién optimista del NOEI reposa en la creencia en las posi-
bilidades de adaptacion de las sociedades ricas a las nuevas y crecientes
neces‘iflades de solidaridad. De hecho, hay muchos indicios de su com-
prension, asi lo testimonian las sucesivas conferencias de la UNCTAD la
evolucion que han sufrido en el GATT el Tratamiento de la Nacién m.as
favorecida y el principio de reciprocidad, la Convencion de Lomé, etc.

. PRINCIPIOS MODERNOS DEL DERECHO DEL COMERCIO
INTERNACIONAL Y EL NOEI

3.1.  Principios bdsicos

(i) Un derecho al servicio del desarrollo.—El Derecho no
surge como un derecho antagénico al Derecho del Comercio
Internacional tradicional, es mds bien la orientacion de este Gltimo hacia
un nuevo sector de las actividades en las relaciones internacionales: la
organizacion de la solidaridad y cooperacién para el desarrollo.

(i..i) El Pl:ix?cipio de la Dualidad de Normas.—En el Derecho
Internacional clasico, un cuerpo ftnico de reglas ha regido uniforme-
mente todas las relaciones entre Estados. Frente a esto el DCI ha pro-

pugr.lado el establecimiento de una dualidad de normas. Feuer define la
dualidad en los siguientes términos:

"IE'I principio de dualidad de normas significa que a un
cuerpo unico de reglas normando las relaciones entre los Estados.
se substituyan en adelante dos cuerpos, paralelos e iguales en d:;.gs;i
nidad: de una parte aquel que rige las relaciones entre paises
desarrollados, de otra parte aquel que rige las relaciones entre

éstos y los paises en desarrollo y las relaciones entre paises en vias
de desarvollo”,
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(iii) El Principio de Solidaridad y la interdependencia.—Este
es un principio que raramente aparece en los textos internacionales salvo
el Acta Final de la UNCTAD: “la paz y la prosperidad universal estan
estrechamente ligadas”, “el crecimiento econémico de los paises en vias
de desarrollo contribuird igualmente al de los paises desarrollados”. La
solidaridad tal como la entiende la doctrina del DCI se fundamenta en
exigencias morales y necesidades practicas. Estas Gltimas ligadas a los
conceptos de interdependencia, interés comin y deber de cooperacion.

(iv) Limites a la libertad de intercambio.—FEl concepto marco
del Comercio Internacional contemporineo es la Libertad de Intercambio
que ha sentado los principios de no discriminacion y reciprocidad, éstos
se han encarnado esencialmente en el mecanismo unilateral de la clausu-
la de la naciébn mis favorecida. El DCI ha denunciado el cardcter for-
malista de aplicacion de la Clausula, propone una concepcion funcional
de la misma que la haga aceptar el trato diferenciado. A pesar de la
clausula, la discriminacion y el proteccionismo parecen haber sido la
practica generalizada en el Comercio Internacional, casi siempre en per-
juicio de los paises en desarrollo.

El DCI ha sostenido que el libre cambio y la teoria de las ventajas
comparativas solo surten efectos positivos cuando las economias que
participan del intercambio tienen un poder equivalente o similar.

(v) Limites a la Clausula de la Nacion mas favorecida.—La
cldusula conteniendo el Tratamiento de la Nacidon mds Favorecida fue
introducida al GATT en 1948. Por esta cldusula una Parte Contratante se
obliga a extender a otros Estados las ventajas que otorga a un tercer
Estado.

El “funcionalismo” conceptiia a la Cldusula como un instrumento
que debe servir a la “realidad subyacente que justifica su aplicacion”. ;Y
cudl es esa realidad subyacente?... no es otra que la tendencia a la multi-
lateralizacion y la interdependencia econémica, y la necesidad de lograr
una igualdad real en cuanto a posibilidades de participar en el comercio
internacional y el desarrollo.

Para el DCI, la Clausula debe ser interpretada como la expresion
legal de una exigencia de la economia internacional. Esa exigencia
supone liberar el principio de igualdad soberana de sus limites actuales,
aceptando que se pueda dar elementos de desigualdad actuales, acep-
tando que se pueda dar elementos de desigualdad juridica que el
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Tratamiento de la Nacidén mas Favorecida no sea vista como un valor

juridico per se, sino como un instrumento juridico dictil a la evolucion
del Derecho Internacional; incorporando el concepto de “reciprocidad
material”, que introduce una idea de equilibrio material que hace la
Clausula compatible con los sistemas preferenciales y el trato discrimina-
torio en favor de los paises en desarrollo, llamada también “discrimi-
nacion positiva”. En este caso se trata entonces de introducir una dis-
criminacion real que perpetaa la desigualdad econémica en un marco de
igualdad juridica.

3.2,  Paises en desarrollo

Hoy en dia no se puede concebir el desarrollo econémico de un
pais en una situacion de aislamiento internacional. Con la caida del
bloque oriental, la interdependencia de las naciones se viene manifes-
tando en una estructura multipolar donde las relaciones econémicas se
intensifican y se vuelven mas complejas. Grandes transformaciones suce-
den a una velocidad antes insospechada, se forman nuevos centros
financieros, los cambios tecnolégicos modifican los modelos de produc-
cion y consumo, la revolucion de las telecomunicaciones acerca a los
mercados y promueve nuevas formas de competencia internacional, se

generan nuevos espacios de integracion y se plantean nuevos retos a la
produccién v el comercio.

Situacion latinoamericana.—América Latina tiene problemas
que son comunes a todos los paises en desarrollo.

Nuestros paises son en su mayoria principalmente exportadores
de productos bisicos. A pesar del fallido intento de industrializacion por
sustitucion de exportaciones, solo el 20% de sus exportaciones estin
constituidas por manufacturas, y la mitad de éstas se dan a escala inter-
regional. El comercio exterior estd caracterizado por la baja elasticidad-
ingreso de la demanda de estos productos bdsicos y las mutaciones en las
preferencias de los consumidores en los paises desarrollados; por ejem-
plo, se ha experimentado la reduccién de la demanda de alimentos y
bebidas con elevado contenido de calorias y carbohidratos (cacao, pla-
tano, azlcar, etc.). Y lo que es muy importante para los paises mineros,
los nuevos materiales producto de la “tercera revolucion tecnologica”

han reducido considerablemente la demanda de minerales como hierro,
estafio, cobre y bauxita,

La “tercera revolucién tecnolégica” ademds ha traido a América
Latina dos consecuencias importantes:
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1) Las nuevas formas de automatizacion han facilitado una especie de
reconversion industrial, Los paises desarrollados hoy producer? en
actividades donde antes predominaban las ventajas comparativas
basadas en dotacion de recursos en los Paises en Desarrollo.

2) Ha provocado una intensa competencia gntre paises cjes;rro]lm
dos, lo que a su vez ha acarreado un creciente prfatecmonllsmo v
pricticas perjudiciales a las exportaciones latinoamericanas.
Ademds, las exportaciones de productos bisicos se encuentran
constantemente sometidas a las fluctuaciones erriticas de las coti-
zaciones y la degradacién de los términos de intercambio, con sus
consecuencias de pérdida de poder adquisitivo para los paises de
América Latina, en un mercado dominado por los paises desarro-
llados. La casi totalidad de sus importaciones de manufacturas
provienen de los paises desarrollados. Por cierto, en un intercam-
bio cada mds desigual, que trae consecuencias adversas en la ba-

lanza de pagos.

Su comercio es en gran medida tributario del transporte, del mari-
timo en especial, cuya regulacion es asegurada por los paises
desarrollados en su provecho.

Las llamadas “transacciones invisibles” como el turismo, los
seguros y otros servicios también estan signados por la dependen-
cia y el proteccionismo.

33. Dualidad de normas en el Comercio Internacional y en el
GATT

Ante la constatacion que el trato igualitario a paises de desigual
desarrollo es fuente de injusticia, y en que ni siquiera se cu;mp!e con el
libre cambio, pues el proteccionismo y el trato discriminatorio sigue per-
judicando con mayor énfasis a los paises en desarrollo, el _DCI ha pr_o—
puesto un régimen particular, el llamado “sistema de dualidad de nor-
mas”, cuyos principios son la no reciprocidad y €l trato preferencial.

La No-Reciprocidad.—E! otorgar a los paises en desarrollo un
sistema de ventajas sin contrapartida para los paises en desarrollo que ‘las
otorgan, implica evidentemente una negacion de la regla DO UT D.Eb’_ji
por lo tanto, de la reciprocidad que ha fundamentado las relagonw»
econémicas internacionales. La reciprocidad se basa en la presuncion de
que el mundo es esencialmente homogéneo, compuesto por paises con
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igualdad y niveles de desarrollo econémico comparables. Por lo tanto, la
regla de la igualdad soberana debia producir todos sus efectos y conducir
a un equilibrio entre las obligaciones de las partes.

Sin embargo, ya hemos visto como la “desigualdad de desarrollo”
ha cuestionado y replanteado la igualdad formal del Derecho
Internacional cldsico. Para el DCI, un régimen de derecho para el comer-
cio internacional, debia reconocer la diversidad de niveles de desarrollo
y las diferencias existentes entre los sistemas econémicos y sociales. La

desigualdad economica debia ser combatida mediante una desigualdad
juridica.,

El trato preferencial.—Aunque no es exclusivo del comercio
internacional, es en esta drea donde el trato preferencial ha ganado el
mayor reconocimiento de los paises desarrollados, atn cuando en un

primer momento el Ar. 1 del GATT pretendia abolirlo (con la excepcién
de las preferencias ya existentes).

Para Garcia-Amador, sin embargo, la presencia del Art. 1 del GATT
no implicaba un conflicto entre el sistema de preferencias y cliusula de
la nacion mas favorecida; el conflicto provenia de una forma pasada de
moda y legalista de ver las cosas. Una concepcion moderna y progresista

de la Clausula debia admitir la complementacién por un trato arancelario
diferente.

Introduccion de la Parte IV del GATT.—EFI 26 de noviembre de
1964, las Partes Contratantes adoptan la IV del Acuerdo General. Este
texto da la base legal y contractual a la accién de las partes contratantes
en materia de desarrollo e instituye la dualidad de normas.

Se senalan tres aportes de gran importancia para el DCI;

1 El Art. XXXVI, par.. 8 da el reconocimiento juridico en el GATT al
principio de no-reciprocidad en las relaciones entre paises en
desarrollo y paises subdesarrollados:

“Las partes contratanies desarrolladas no esperan recipro-
cidad para las disposiciones tomadas por ellas en las nego-
ciaciones comercidles para reducir o eliminar los derechos
de aduana y otros obstdaculos al comercio de las partes con-
tratanles poco desarrolladas”,
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2) Sienta el principio de accién concertada en favor del comercio de
los paises en desarrollo, se da en dos formas:

a. Accion Individual (Art. XXXVID de los paises en desarrollo
para eliminar obsticulos a la importacion de productos
provenientes de los paises en desarrollo.

b. Accion Colectiva (Art. XXXVIID) de todas las partes con-
tratantes para:

° Concluir acuerdos para establecer mercados produc-
tos primarios interesantes para los paises en desa-
rrollo y facilitar acceso a mercados mundiales;

. Examinar planes de desarrollo de paises en desarro-
llo y otorgarles cooperacion tecnica;

. Establecer la colaboracion entre el GATT vy las orga-
nizaciones internacionales, especialmente con la
UNCTAD.

La Clausula de Habilitacién.—Como sabemos, el Tratarpiento
Preferencial y No Reciprocidad que fue introducido legalmente ail sistema
del GATT por medio de la Parte IV en 1964, no gozaba de un cardcter ;‘Jer-
manente sino temporal. Y en la prictica, el tratamiento preferencial solo
fue admitido luego de la instauracion del SGP y aplicado a paises en
desarrollo desde el Protocolo de 1971. Este tratamiento preferencial, sien-
do contrario a los principios fundamentalmente del Acugrdo Genemi,
s6lo podia ser otorgado por medio de la derogacion especial del Art. 1%,
acordada por el GATT.

En la ronda de Tokio se produjeron importantes avances. A partir
del 28-11-79, la Clausula de Habilitacion legaliza de pleno derecho este

tratamiento:

“Sin perjuicio de las disposiciones del Art. 1° del GATT, Ias
Partes Contratantes pueden conceder un trato diferente y mas
favorable a los paises en desarrollo, sin conceder dicho trato a las
demds Partes Contratantes”.

Las preferencias asi legalizadas se aplicaron a partir de entonces a
los siguientes dominios:

- Las preferencias arancelarias otorgadas a los paises en desarrollo
en el marco del SGP;
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- Las medidas no arancelarias regidas por los Cédigos negociados
bajo los auspicios del GATT;

- El tratamiento especial acordado a los paises menos avanzados.

Finalmente, la base juridica y el primer texto de la Ronda de
Uruguay es la Declaracion de Punta del Este del 20 de setiembre de 1986.

La declaracion contiene diversas disposiciones que conciernen a
los intereses de los paises en desarrollo y a la Dualidad de Normas:

a) En los principios generales de las negociaciones se confirma el de
tratamiento diferenciado y mds favorable y el de No Reciprocidad.

b)  Recuerda los alcances de la Clausula Evolutiva, las partes menos
desarrolladas tomaran “més plenamente su parte en el conjunto de
derechos y obligaciones derivados del Acuerdo General” a medi-

da de su desarrollo progresivo de sus economias y de la mejora de
su situacion comercial.

Como veremos en este evento, tanto en la carta constitutiva de la
OMC y en los Acuerdos que los conforman habra una parte destinada a

incorporar un trato preferencial y diferenciado a los paises en desarrollo,
materializacion de la dualidad de normas,

1V,  EL DERECHO DEL COMERCIO INTERNACIONAL Y EL NUEVO
ORDEN TECNOLOGICO INTERNACIONAL

4.1. Generalidades

La tecnologia es otro de los dmbitos a los que el DCI dedica mayor
atencion. Es, sin duda, el comercio internacional el drea en que el DCI ha
logrado sus avances mas notables, sin embargo, a raiz de la “Tercera
Revolucion Tecnologica”, el tema del acceso a la tecnologia se ha con-
vertido en vital para el comercio internacional y, en general, un asunto
cuyo tratamiento politico y juridico reviste el caricter de estratégico para
la economia internacional de las proximas décadas.

En un sentido amplio se entiende como tecnologia el conjunto
ordenado de todos los conocimientos empleados en la produccion, dis-
tribucién, comercio y utilizacion de bienes y servicios. Por lo tanto, no
s0lo abarca los conocimientos cientificos y técnicos fruto de la investi-
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gacion y desarrollo, sino también el producto de las actividades empiri-
cas. tradicionales, de las habilidades manuales, de la intuicion, etc.

42. América Latina y el desafio de la tercera revolucion
tecnologica

A partir de los afios cincuenta, Ameérica sztina comenzc‘t a clesa-[
rrollar y madurar la idea de un desarrollo cientifico y tecnologicp. E
modelo econémico se habia sustentado hasta entonces €n el crec1‘m|erjxt0
hacia afuera, impulsado por el auge de precios de productos primarios
que acarreo la reconstruccion europea y la guerra de Corea. Luegc?, en los
sesenta, se comienza a pensar en la industrializacion como (?ammo for-
z0so del desarrollo econdmico. Se estimaba que a partir de clerto grado,
la industrializacién se convertiria en una fuerza retroalimentar.la,‘ capaz
de dinamizar al conjunto de la economia en un sentido de crecume?to v
modernizacion. Esta industrializacion seria también capaz de solucior}ar
viejos problemas estructurales como el dcse_mpleo, el rezago tecnologico
y el deterioro de los términos de intercambio.

El modelo de industrializacion adoptado en muchos pa}ises del
continente, incluido el Peri, se fundament6 en la sgstitucién de importa-
ciones y la proteccion al mercado interno, es decir, un m?‘de%o de c_rel-
cimiento “hacia adentro”, en el que se privilegiaba la inversion industrial,
aGn en desmedro de las actividades primarias y el sector exportador.

El déficit tecnoldgico en América Latina—Luego de tres c!ece-
nios de crecimiento acelerado (entre 1960-1980 el PBI aumeqto en
promedio de 5.8% al afio), la capacidad cientifica y tecnologica de
América Latina ha sufrido un retroceso y €n el mejor de los casos un
estancamiento en los afos ochenta. Esto resulta plreocupanu‘e enun con-
texto en que el desarrollo cientifico y la innovaaé.n. t{?cnol?g1ca se han
convertido en factores determinantes de la competitividad internacional

y el desarrollo social

La necesidad de promover un NOEL—No hay i}ldiCiOS
aparentes que las tendencias del desarrollo de la tecnologia y la
economia mundial vayan a reducir por si solas la brecha ent‘re el note y
el sur, todo parece indicar lo contrario. En este sentido, hacia falta pr‘o—
mover un NOEI basado en la solidaridad internacional, que r?n el -ém}bltg
tecnolégico asegure la difusion de las innvovaciones cientificas y tecni-
cas para provecho comtn de la humanidad.
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Por otro lado, hage falta avanzar con cautela en los procesos de
apertura econdmica emprendidos recientemente por nuestros paises. Es
un hecho conocido que los procesos de apertura en forma precipitada y
sin control tienden a favorecer el consumo en desmedro de la inversién,
el predominio de las empresas transnacionales, el debilitamiento de la
industria nacional y la inversion en areas de alta rentabilidad, en detri-
mento de los proyectos a largo plazo. También puede favorecer la com-
petencia desleal con practicas de dumping.

Una reconversion industrial—Ameérica Latina ha recibido el
reto de generar empleo masivo, tarea que no resulta posible con la sola
expansion de actividades industriales tradicionales, que son precisa-
mente ahorrativas en mano de obra y altas en inversion por puesto de tra-
bajo. Ademas, hemos visto como los costos de produccion tiende cada
vez mas a depender de la informacion que de elementos energéticos y
materiales. La informdtica es fundamental en la industria moderna;
debido a ésta la produccion en masa esta siendo sustituida por la pro-
duccién en bloques y el tema de la escala productiva vuelve a ser
redefinida. La flexibilidad de los procesos productivos ha hecho propicia

la hora para el auge de las pequefias y medianas empresas con alta
capacidad competitiva.

4.3.  Principios del NOEI

El llamado Nuevo Orden Econémico Internacional propugna ante
todo el derecho de todo Estado a aprovechar los beneficios de la ciencia
y la tecnologia en sus legitimas aspiraciones de desarrollo. El DCI, instru-
mento juridico para la construccidén de este nuevo orden, ha sentado las
bases del Nuevo Orden Tecnoldgico en tres resoluciones de la ONU:

- La Declaracion sobre el Establecimiento de un NOEI ha sentado el
siguiente principio:

“La facilitacion a los paises en desarrollo del acceso a los
adelantos de la ciencia y la tecnologia modernas, la pro-
mocion de la transmision de la tecnologia y la creacion de
una lecnologia auiociona en beneficio de los paises en
desarrollo, en la forma y las modalidades que convenga a
su economia.” Res. 3201 (s-vi, 1974, par.. 4p).

- El Programa de Accion sobre el establecimiento de un NOEI
amplia algunos de los aspectos del principio anterior como la
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5 1BLIOTECA |

FACULTAD DE DERECHC

““;E”IDAD DE COSTA RI'C-‘Q
necesidad de ajustar las pricticas sometidas que rigen las transmi-
siones de tecnologia a las necesidades de dichos paisesy de_ev:tar
que se abuse de los derechos de los vendedores, también la
necesidad de asistencia técnica a los paises en desarrollo. Res.
3202 (s-vi, 1974, seccién iv).

- La carta de los Derechos y Deberes Econ6micos de los Estados

donde el principio toma forma mds concreta:

“Todo Estado tiene el derecho de aprovechar los avances y
el desarrollo de la ciencia y la tecnologia para acelerar su
desarrollo econdmico y social.” Res. 3281 (XXXIX), 1974.

Se pueden agrupar en dos grandes formas de accion internacional
en materia de transferencia de tecnologia: la reformulacion del derechos
existente y la elaboracion de nueva normatividad.

En materia de reformulacion del derecho existente, el NO?EI ha
planteado la revision del derecho internacional relativo a la propiedad
industrial y el afinamiento de los contralos de transferegcm. Se parte d‘e
la premisa que en el actual derecho positivo, el comercio de tecnologia
esta sometido a un régimen juridico que es objetivamente favorable a los

paises desarrollados.

En la formulacién de nueva normatividad se trata de Pr9m0ver, a
dos niveles, un nuevo derecho de la transferencia tecnologica.‘En el
plano regional y nacional, donde las normas sobre Lrgnsfer§nc1a tec-
nolégica se articulan con las reglamentaciones sobre inversiones pg—
vadas y sociedades transnacionales; y en el Plano mundial, se pretende
instaurar una reglamentacion universal mediante la féormula del Codigo
de Conducta, tema que serd desarrollado en este Congreso.

V. FI, DERECHO DEL COMERCIO INTERNACIONAL Y LOS
CONTRATOS INTERNACIONAL

5.1. Adecuacién de los contralos al NOEI

En el campo de los contratos internacionales vinr:.ulados al comer-
cio, es dificil pretender aplicar la dualidad en el trato, sin embarg\s si es
importante desarrollar un trato igual y justo, pfo_ducto de un‘Deren 0{ ulru;
forme que garantice evitar contratos perjudiciales o leoninos para IO
exportadores de los paises en desarrollo.
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_ La aspiracion maxima a un Derecho uniforme (en el plano norma-
tivo) del comercio internacional (en el plano de la materia regulada)
tiende a superar la diversidad de los derechos nacionales (y el conflicto
de ella derivado) en la regulacion de relaciones juridicas internacionales
y la implantacion de la ley del mas fuerte en la negociacion.

Iy Pudlfra decirse que surge asi, paradéjicamente, en el proceso
unificador”, una creciente “diversidad” normativa, proyectada en el

doble plano de la regulacién de las relaciones internas, de una parte, y
de las internacionales, de otra. ,

La especialidad de una relacion juridico-mercantil internacional no
debe consistir en la exigencia de la determinacién un Derecho nacional
concreto, reclamado por las normas de conflicto, sino en su sumisién a
un Derecho uniforme. De ahi que la nota de internacionalidad que cali-
fica a la relacion juridica sea la que determine su entrada en el 4mbito de
la regulacion uniforme, mas justa y equilibrada.

Tomemos el ejemplo clasico del contrato de compraventa. A la
doble regulacién -civil v mercantil- de este contrato, que se corresponde
con el dualismo del Derecho nacional y la Convencién de las Naciones
Urgdas sobre los contratos de compraventa internacional de mercaderias
(\.«'u?na,l%(}l De esta manera, en el Derecho de la compraventa hay que
distinguir ahora entre el aplicable a las compraventas internacionales y el
aplicable a las internas y, dentro de éstas, entre las civiles y las mercantiles

El ejemplo puede extenderse a la materia de letras de cambio
pagarés. La Convencion de las Naciones Unidas de Nueva York, 1988 SZ
aplica a las letras de cambio internacionales y los pagarés intem;.cions;[es
(art. 1), y establece los criterios para calificar asi a esto titulos (situacién
enfEstados diferentes de dos de los lugares indicados en la letra que el
afTICUIO 2 de la Convencion enumera). Quiere ello decir que, de er,'m-ar en
vigor esta Convencion, en los Estados partes existird una regulacion para
las letras y los pagarés internacionales y otra para los no internacionales.

f.:'n materia de transporte maritimo de mercancias, el Convenio de
las Naciones Unidas (Reglas de Hamburgo, 1978) se aplica a los contratos
de transporte maritimo entre dos Estados diferentes y cuando concurra
algt'mo de los requisitos enunciados en el articulo 2, cualquiera sea la
nacmgalidad del buque o las partes. Asi, “las Reglas de Hamburgo sélo
se aplicaran al transporte internacional de mercancias”, sin perjuicio de

gug un]Estado contratante pueda decidir que se apliquen también al
acional,
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El dato de la internacionalidad del transporte es relevante, asimis-
mo, para al aplicacién del Convenio de las Naciones Unidas sobre la
Responsabilidad de los Empresarios de Terminales de Transporte en el
comercio internacional (Viena, 1991). Su articulo 1, ¢), define el “trans-
porte internacional”: “todo transporte respecto del cual consta, cuando el
empresario se hace cargo de las mercaderias, que el lugar de partida y el
lugar de destino se encuentran en dos Estados diferentes” y, sobre esta
base, el articulo 2 traza el &mbito de aplicacion del Convenio (cuando los
servicios del empresario se presten respecto de mercaderias objeto de

transporte internacional).

Basten estos datos, tomados de Convenciones surgidas de los tra-
bajos de UNCITRAL, para demostrar la prioritaria orientacion de ésta a la
creacion de un Derecho (uniforme) del comercio internacional, distinto
del aplicable a las relaciones, que, atin de la misma naturaleza juridica
(comraventa, letras, pagarés, transporte...) carezcan de la calificacion de
“internacionales”. Al menos, esa es la conclusién que se deriva de la
politica de convenios mantenida por UNCITRAL, aunque, tras esta prio-
ridad, existan otros instrumentos, mds modestos, tendentes a la armo-
nizacion o unificacion de los Derechos internos (leyes modelo, por ej.).
Se fomenta asi un Derecho del Comercio Internacional, distinto de los
Derechos Mercantiles nacionales, méds que la armonizacion o unificacion
de estos.

Por otro lado, en los contratos de transferencia tecnologica se pre-
sentan como convenios de cooperacion compleja, flexible y evolutiva, y
se dan mecanismos de negociacion donde los derechos y obligaciones
de las partes son precisadas durante la ejecucion. Ademds, muchos con-
tratos llevan la etiqueta “para el desarrollo” e incluyen declaraciones de
intencién y de voluntarismo politico de las partes.

Los nuevos contratos de transferencia tecnologica tienen cada vez
mds preimbulos sefialando el espiritu de cooperacion entre las partes.
Generalmente en estos contratos, la empresa extranjera aparece como
correspondiendo a la voluntad de desarrollo de los paises en desarrollo,
mediante la utilizacion de sus servicios en condiciones mutuamente ven-
tajosas. Esto marca una diferencia con el pasado ya que los contratos
clisicos no hacia referencia a alguna estrategia de desarrollo del pais
anfitrion, y al contrario organizaban una casi extraterritorialidad de la
inversion extranjera.
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5.2. La privatizacion y sus dspectos juridicos

Dentro del proceso de apertura de nuestras economias en el NOEI
se estd dando la figura de la privatizacion, por lo que el DCI deberia abor-
dar su tratamiento juridico a fin de que se inspire en la “dualidad de nor-
mas”, teniendo en cuenta las condiciones especiales que ello implica
para nuestras economias, o en todo caso, en un trato uniforme y justo.

Sin agotar el tema es importante sefialar algunas caracteristicas
comunes en los aspectos juridicos de la privatizacion.

a) Consideraciones generdles

“Privatizacién” es un término muy extendido por el que se
entiende el proceso por el cual se traspasan empresas estatales a parti-
culares mediante contratos de distintos tipos. “Contratos de privatizacion”
se entiende el contrato mediante el cual se traspasa la propiedad de una
empresa estatal a un particular.

Los objetivos de la privatizaciéon son, por ejemplo, orientar la
economia nacional en mayor medida hacia el mercado, reducir la in-
fluencia del Estado en las empresas, fomentar la creacién de una clase
empresarial que administren sus empresas como negocios comerciales,
introducir o ampliar entre la poblacién la propiedad privada de acciones
de empresas, incrementar la eficiencia en la utilizacion de los recursos de
las empresas, obtener réditos para el gobierno y reducir la deuda politica.

El proceso de privatizacion se ha iniciado en muchos Estados de
distintas regiones geograficas y con diferentes niveles de desarrollo
industrial.

b) Necesidad de una legislacion armonizada

Para que un programa de privatizacion sea fructifero, es preciso
que el Estado disponga de leyes e instituciones adecuadas que permitan
y protejan la propiedad individual y colectiva de bienes comerciales, que
inspiren confianza a los posibles inversionistas nacionales y extranjeros y
que constituyan un régimen juridico armonizado para la realizacién de
actividades comerciales de empresas privadas.

Las leyes e instituciones necesarias suelen referirse a diversas cues-
tiones como: propiedad y transferencia de bienes comerciales inmuebles;
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prerrogativas del Estado para determinar la util}zacic’m del suelo; protec-
cién del medio ambiente; tipos sociedad y su formacion, organizacion y
responsabilidad limitada; restitucion de los bienes nacionalizados a sus
antiguos popietarios.

En algunas esferas juridicas recién mencionadas existen ya textos
juridicos internacionales armonizados. En otras esferas, se utilizan leyes
nacionales como modelos.

o) Clausulas modelo en los contratos de privatizacion

Un factor que caracteriza a menudo las negociaciones para la ce-
lebracién de un contrato de privatizacién es que el Estado debe guiarse
no sélo por criterios comerciales sino también por objetivos del goi:?ier-
no en materia social, industrial o de empleo. A causa de estos objetivos
puede optarse por transferir una empresa a una parte que no ofrezca las
mejores condiciones financieras, pero que, por ejemplo, se comprometa
a mantener el nivel de empleo existente. De alli las cldusulas que se
recomiendan:

Clausula de empleo

Los contratos de privatizacion deben estipular el namero y la
estructura de los empleos a plena jornada que el adquirente acuerda
mantener durante un dererminado periodo. Esta cldusula puede incluirse
en el contrato a cambio de un precio inferior al inicial, basado en el valor

estimado de la empresa.
Clausula de inversion

El adquirente debiera comprometerse a invertir en la empresa.
Estos compromisos suelen referirse a inversiones monetarias y especifi-
can la cuantia de la inversion y el periodo durante el cual esta cantidad

debe permanecer invertida.
Clausula de revaloracion de bienes inmuebles

En algunos casos, en particular cuando resulta dificil cstimar gl
valor de los inmuebles o cuando se prevé una fase de extraordinaria
inestabilidad en el mercado inmobiliario, el contrato puede contener una
cldusula en virtud de la cual el Estado debe beneficiarse de un incre-
mento del valor de los bienes inmuebles si este incremento se produce
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durante el periodo convenido. Este tipo de clausula puede aplicarse sélo
al terreno o también a algunos de los edificios.

La formulacion de estas Clausulas tipo sin duda coadyuvarin a lle-
var a la prictica los principios del Derecho del Comercio Internacional,

5.3. La transferencia electronica de datos y el comercio sin
papeles

Como consecuencia del uso del EDI (Intercambio Electrénico de
Datos) la profesora Amelia Boss sefiala dos efectos en las relaciones co-
merciales y retos en el Derecho del Comercio Internacional para facilitar
el comercio y sustentarlos en los principios enunciados.

1. El uso del EDI esta cambiando la forma de negociar y cerrar con-
tratos. Se debe reorganizar la empresa y la relacion entre los socios. La
computadora vigila las necesidades de inventario y dar orden electronica
de compra. Pueden, pues, celebrarse contratos por si misma. De hecho
las fronteras entre las computadoras del suministrador y el cliente se han
vencido, y alli se realizan las transacciones.

¢Cual es la naturaleza de estas transacciones? ;Son vilidas?

2. Antes el telefono y télex se limitaban a desplazar el mensaje.
Hoy se da un nuevo tipo de servicios: traduccién de formatos, notifica-
ciones, desarrollo de bases de datos y formacién de contratos con una
infraestructura a nivel internacional.

‘ /gCu'ril es la naturaleza del derecho de propiedad de estos servi-
Cios y cOmo protegerlos?

El tema estd en ver como integrar el comercio electrénico en el
marco. juridico internacional. Reto distinto al de la venta, transporte y
ﬁnaJnmamlento de bienes, donde las normas juridicas de cada pais venian
segin sean sistemas romanos o del common law. Este es un reto para
armonizar. En este caso, el elemento comtin es distinto, pues ni un solo
pais ha regulado el comercio electronico: serd un enfoque comun, para
establecer un entendimiento y regulacion comunes, luego es una exce-
lente oportunidad de crear un marco juridico internacional nuevo.

. De alli que es importante comentar el esfuerzo de UNCITRAL que
viene elaborando reglas juridicas uniformes sobre la utilizacion del EDI
en el comercio internacional, cuyos alcances bisicos son los siguientes:
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Ambito de aplicacién.—La definicion del EDI puede ser estricta,
que comprenda sélo la comunicacion a través de redes cerradas; u otra
cuya amplitud puede comprender la totalidad de los que se conoce como
comercio internacional electrénico. En el articulo 1 de las Reglas se
establece que “seran aplicables a la informacion comercial y administra-
tiva en forma de grabacién y mensaje de datos”.

Exigencia obligatoria de un escrito sobre un papel.—Es una
traba al desarrollo del comercio electrénico. En la mayor parte de los
ordenamientos juridicos se sigue exigiendo un escrito para determinados
actos juridicos. En el 4mbito internacional, por ejemplo, en las conven-
ciones de transporte y en la Convencién sobre el Reconocimiento y
Ejecucion de Laudos Arbitrales Extranjeros.

Conviene, pero no es posible en nuestros dias, eliminar la exigen-
cia obligatoria del escrito. Lo anterior debido a la cultura del documento
escrito y a la circunstancia de que en algunos paises en desarrollo atin no
se puede aprovechar las ventajas de los adelantos tecnoldgicos corres-
pondientes. Por lo que se piensa ampliar la nocion de “escrito” a fin de
abarcar las técnicas de EDL

Es recomendable declarar la validez de la definicion contractual
del escrito; sin olvidar que tal definicién no puede servir para determinar
los derechos y obligaciones de terceros.

Asi se establece en el Art. 6 de las Reglas:

“Articulo 6. Equivalente funcional de ‘escrifo”. Para los
efectos de cualquier norma, costumbre o practica juridicas que,
expresa o implicitamente, requiera que ciertas informaciones se
hagan constar o sean presentadas por escrito, o dependan de la
existencia de un escrito, las informaciones en forma de grabacion
mensaje de datos cumplirdn ese requisito cuando:

a) se puedan reproducir en alguna forma visible e inteligible,
legible o interpretable; y

b)  se puedan conservar en forma de grabacion.”

Los problemas relativos a la prueba—Son de varias clases: (1)
admisibilidad y presentacion, (ii) valor probatorio, y (iii) carga de la prueba.

En general serd bastante dficil establecer un régimen legal uni-
forme y detallado del valor probatorio de los registros que emanen de
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mefnsajes EDI. Sin embargo, en las Reglas ya se abordé en el Art. 9 al
lsenala;se dquc]e “en todo proceso judicial, no se dard aplicacién algﬁna a
as reglas de la prueba que sean 6bice para la admisién

grabaciones o mensajes de datos: o A o

a) p T Oia ra £ qL S L O 5 0O ]Ilell“)ﬂ}eq d(—:
g ™

obtuviera la persona que la aporta, por la sola razén de que no se
trata de un documento original.”

Exxgencia de un original.—Son variadas las instancias en las
que se exige la presentacion de un original. La prictica de la desmat
na.ll.zamér.l en el comercio electrénico, consiste en destruir el mens i
original cifrado. El original no es absolutamente necesario: por ejem Ell}le
en los mercados de valores bursitiles ya se prescinde del c‘n-igiian]. e

. "I.a ﬁnahdadudel original es: (i) acreditar la titularidad de un dere-
cho, (i) la obtencion de una garantia prendaria mediante el deposito de
un tltul_crvalor, (iii) la transferencia de titulos-valores, y (iv) cumpli

determinados requisitos legales y administrativos. ' A

i Cualquier solucion que se adopte, debe exigir la conservacion de
cﬁlse zgasb(]:l:‘mz%r{%a ané‘loga a como lo sugiere ell articulo 8 de las Reglas
€ establecen: ebe ser requerido por cualquier norma, costumbre o
practica juridicas, expresa o implicitamente, que ciertas infc’)rmaciones se
presenten en su forma original, se dara por cumplido ese requisito con la
pesentacion de la grabacién o el mensaje de datos o en forma d
impresion de esa grabacion o ese mensaje de datos. o

Ll Fhi;ma_y :{utgnncacién.—Las funciones de la firma, tradicional-
€, han sido indicar cudl es la fuente del documento y que la part

autenticadora aprueba su contenido. En el contexto electronico es}tao N
puede lograr mediante la autenticacién y la firma digital. Estas scr]l.lcicmze
Ya se conocen a nivel de las Reglas que en su Art. 7 sefialan: 5

' “{)g ser requerido por cualquier norma, costumbre o pric-
tica juridicas, expresa o implicitamente, que una infomacion esté
ﬁrmlada, se dard por cumplido ese requisito cuando: se haya cc;n—
vemdo'enrre el expedidor y el destinatario de la gmb&cﬁén o el
mensaje de datos, un método de autenticacion que indique quién
ha creado la grabacion o el mensaje de datos y que esa persona

apr OFrmacton qu@ contienen LY b ' il
7 ¥l i 3 _} e a_}a M:’I!izado
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En cuanto a perfeccionamiento del contrato, las Reglas en su Art.
12 disponen que “salvo acuerdo en contrario de las partes, la oferta y la
aceptacion de la oferta podrin expresarse por medio de grabaciones o
mensajes de datos. Cuando un contrato se perfecciones por medio de
grabaciones o mensajes de datos, no se le denegara validez o exigibilidad
por la sola razén de que se haya celebrado por esos medios.

El contrato celebrado mediante grabaciones o mensajes de datos
se perfeccionard en el momento y en el lugar en que el destinatario reci-
ba o se entienda que ha recibido la grabacion o el mensaje de datos que
entrafie la aceptacion de una oferta.

Responsabilidad.—Las cuestiones relativas a la responsabilidad,
del expedidor, del receptor y de la red transmisora de los mensajes, se
contemplan como otro campo de estudio en la elaboracién de las normas
juridicas proyectadas, que se encuentran en preparaci6n de las Reglas.

Negociabilidad—La elaboraciéon de un régimen que permita el
ejercicio y la negociabilidad de derechos, cuya funcion ha cumplido hasta
ahora los titulos negociables, puede consistir un proyecto independiente.
En esta materia son de tomarse en cuenta, de modo principal, los proyec-
tos que se han elaborado en materia de transporte de mercancias y lo con-
tenido en las Reglas CCI sobre INCOTERMS y crédito documentario,

Sin duda, el DCI amplia sus bases y en este caso, no €s necesario
sefialar “dualidad de normas” toda vez que estamos ante un Campo
nuevo, donde las reglas deberan ser uniformes, pero obligatorias en fun-
cio6n del nivel de desarrollo electronico de cada pais, por ello las normas
deben ser facultativas, dependiendo de la voluntad de las partes.

VI. CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

1) la nocién clasica de la “igualdad soberana® implicaba una vieja
tendencia hacia la personalizacion de los Estados y una consta-
tacién pasiva o neutra de la desigualdad entre las naciones. El DCI
aporta un nuevo desarrollo al principio y acufia las nociones de
“igualdad de desarrollo” y “soberania econdmica”.

2) El DCI impregna sus postulados juridicos de una justicia distributi-

va basada en el principio de solidaridad, la que se manifiesta en el
trato diferenciado segln los grados de desarrollo. La justicia con-

139



3)

4)

5)

6)

7

8)

9

mutativa de equivalencia de prestaciones (Do ut Des) no era sufi-
ciente para generar un orden mis justo, la jusiticia del DCI exige
necesariamente un trato desigual para los desiguales.

La teoria de las ventajas comparativas y el libre cambio tienen efec-
tividad positiva en el desarrollo sélo cuando los participantes
tienen un poder equivalente, un poder similar o cuando las rela-
ciones de dominacion estin reducidas al maximo.

El formalismo la Clausula de la Nacién mds Favorecida ha evolu-
cionado hasta el punto que hoy, la “no reciprocidad” y el “trato
preferencial” en favor de los PED, son parte del sistema legal del
GATT.

La dualidad de normas se ha incorporado en los nuevos textos,
producto de la Ronda de Uruguay.

El NOEI defiende el derecho de todo Estado a aprovechar los be-
neficios de la ciencia y la tecnologia. El DCI se preocupa, no sélo
del reconocimiento de este derecho, sino también, de los medios
que permiten ejercerlo,

La construccion de un nuevo orden también exige una renovacién
de férmulas contractuales. El DCI ha notado una clara tendencia
en muchos contratos internacionales y de transfieren tecnologia a
prescindir del Do ut Des, a impregnarlos de un sistema uniforme,
justo y equitativo.

En cuanto a la privatizacién lo mas conveniente es que el Estado
interesado adopte textos de leyes y clausulas armonizados inter-
nacionalmente. Los textos internacionales tienden a ser mis mo-
dernos y a estar mejor adaptados a las necesidades del comercio
iternacional; ademads, las leyes y cldusulas armonizadas facilitan el
comercio con un mayor nimero de paises. En este sentido debe-
mos instar a las organizaciones internacionales que prestan asis-
tencia técnica a los funcionarios legislativos competentes a adop-
tar con conocimiento de causa de decisiones sobre la aplicacion
de textos juridicos y cldusulas armonizadas en sus contratos de pri-
vatizacion.,

La validez juridica de la transferencia electrénica constituye una
realidad, que el DCI debe enfrentar y que nos conduciri sin duda
a una perspectiva donde los sistemas electronicos recogidos en
convenciones internacionales regularin el comercio en el siglo
XXI, que serd el siglo del comercio sin papeles, pero que sobre la
base de los principios del DCI aqui enunciados debe también ser
el siglo del comercio justo y equitativo.
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DOCUMENTO-HOMENAJE (*)

DON EDUARDO ORTIZ ORTIZ: FACETAS
(Homenaje a su memoria)

Dr. Victor Pérez Vargds

Queeridos colegas:

Aceptar hacer una semblanza de don Eduardo Ortiz, como la gue.n?e
ha pedido mi amigo el Dr. Francisco Morerd, ardua tarea para un prw:jltlsta;
més cuando el reto es frente a los grandes publicistas del pais aqui pre-
sentes. Hacer un bosquejo biogrifico apropiado de don Eduj&rdo estd fuera
de mis alcances. Muchos de ustedes podrian dar mejor testimonio que }ro
del valor excepcional de su personalidad, especialmente los que fufe ron ci,us
pupilos en el Derecho Pablico y los que, como. don Rodolfo Piza, don
Guido Loria y otros presentes, compartieron sus dias de estudiante,

Sin embargo, con gusto he aceptado la invitgcién porque conser-
vo siempre un grato recuerdo de su persona y siento un zermanz]g;
agradecimiento hacia el maestro de D(.erecho costarricense de nues
tiempos, 2 quien los aqui presentes tuvimos la dicha de conocer.

Exponer una alocucién como ésta, quién era don ﬁduard(?, €s sen-
cillamente imposible. La suya no era una personalidad simple, sino com-

puesta de innumerables facetas.

Del diamante no vemos el carbén sublimado de su interior, sino
los destellos y reflejos de sus facetas.

Don Eduardo tuvo muchos de los rasgos del polied‘rlo cristalizado
en su humanidad polifacética: nada corriente, maduracion constante,

firmeza v fortaleza.

Del diamante don Eduardo tuvo la transparencia y translucu_iez
para permitirnos ver, a través de su pensamiento, por vez primera su for-

z el 27 de noviembre

) Homenaje del Colegio de Abogados a don Eduardo Ortiz Orti i

i i ~adémic: ; jo con €
de 1995, cuando se bautizo la Direccion Académica del Colegio cc
este destacado jurista costarricense.
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